
平成 24年度 

社 長 大 学 
  ～サークルメンバー募集中！～ 

 各界の多彩な講師より、企業経営者に必要な情報を得るとともに、経営者相互の交流を

図る「社長大学」を下記のとおり開催いたします。多数の参加をいただくためサークルメ

ンバーを募集しておりますので、是非ご参加くださいますようご案内申し上げます。 

 

記 

 

[開 催 日 程]  平成 24年 9月・10 月・11 月 平成 25 年 1月・3月 年 5回開催 

[開 催 場 所]  プラザイン水沢 

[カリキュラム]  裏面をご覧ください  ＊都合により日程・内容等変更となる場合があります 

[年 会 費]  会員 10,000 円  一般 20,000 円  （年 5回分、昼食代含） 

[お申し込み]  下記申込書にご記入の上、FAX にて 9月 18 日までにお申込みください。 

 

社団法人胆江法人会  事務局 TEL 24-3141  FAX 24-3148 

 

 

社・胆江法人会 社長大学サークルメンバー申込書 

 

住  所                                      

 

事業所名                                      

 

氏  名                    役職名               

 

ＴＥＬ                    ＦＡＸ                

 

ＭＡＩＬ                                      
＊開催案内を mail で希望の場合 

 

※ご記入頂いた個人情報は、参加者名簿の作成、当会からの連絡・各種情報提供の目的にのみ使用致します。 



カリキュラム 

 
第 187回  平成 24年 9月 25日（火）開場 11:45 講演 12:15～13:45 
     「改正消費税でどう変わる!? 日本経済と中小企業経営」 

ノースアジア大学経済学部特任教授      野 口 秀 行 氏 
       〔ﾌﾟﾛﾌｨｰﾙ等〕 

欧州の財政危機は対岸の火事ではありません。日本も国債の金利が２～３％上昇するだけで、 

財政破綻が懸念されているような状態とも言われております。したがって、増税やむなしと理解を 

示す人がいる一方、デフレ経済下での消費税アップはさらに景気を冷え込ませ家計や企業経営 

に大きなダメージを与えると不安と反対を表明する人々も少なくありません。国民負担率は、世 

界でも最も低い水準にある我が国の消費税増税は、どの様な内容で各方面に影響を及ぼし、 

危機的状況にある日本復興への一助となるものなのか！鋭く・明快な解説で定評のある野口 

秀行講師に分析頂きます。 
 
 
第 188回  平成 24年 10月 16日（火）開場 15:30 講演 16:00～17:15 懇親会 17:25～ 

「欧州から見た日本」 
       水沢警察署長                金 野 順 一 氏 
 
 
第 189回  平成 24年 11月 13日（火）開場 11:45 講演 12:15～13:45 
     「東日本大震災における自衛隊の災害派遣活動について」（仮） 
       陸上自衛隊岩手駐屯地司令          南   道 行 氏 
 
 
第 190回  平成 25年 1月 22日（火）開場 11:45 講演 12:15～13:45 
     “税理士は『見た！』” 
     「成功する社長と失敗する社長はココが違う」 

冨永英里税理士事務所代表・税理士      冨 永 英 里 氏 
       〔ﾌﾟﾛﾌｨｰﾙ等〕 

経済が安定しない現在、企業経営は１日 1 日が生き残りを賭けた戦いとなっています。その厳し 

い環境下を、生き抜ける企業と撤退を余儀なくされる企業には何が違うのか？１０数年に渡る事 

務所経営で講師が見た『３００人の成功する社長』成功のルールとは？！人材・お金・情報の面 

から、且つ『事実は小説よりも奇なり』を赤裸々に講演致します。 
 

 

第 191回  平成 25年 3月 19日（火）開場 11:45 講演 12:15～13:45 
     「０円で８割をリピーターにする集客術！」 

  株式会社リピーツ代表取締役         一 圓 克 彦 氏 
      〔ﾌﾟﾛﾌｨｰﾙ等〕 

お店や企業の利益を安定させるにはリピーターが大切だとわかっていても「時間が足りない・人手 

が足りない・予算が足りない」そんな理由でリピーター獲得のための販促が後回しになっていません 

か？本講座では、リピーターがもたらす利益と今やるべき事を明確にし、その日からできるコストの 

かからないリピーター創りの具体的なノウハウをご紹介します。 

 

 

 

＊カリキュラムは都合により変更となる場合があります。 


